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Périmètre de la profession : Intermédiation et/ou Conseil
2 Segments de Marché

Fabricants de Produits

Distribution / Collecte

Epargnants

• Produits Financiers

• Produits d’Assurance

• Produits de Crédit

• Produits Immobiliers

• Produits Divers/Atypiques

Conseils

Epargnants
• Organisation de patrimoine

• Stratégie patrimoniale

• Evaluation du patrimoine

• Arbitrage patrimoniaux

• Conseils Divers/Atypiques
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Périmètre des Activités / Règlementations associées

Les différents activités Les règlementations Origine

CIF MIF II Union Européenne

IOBSP Directive crédit hypothécaire Union Européenne

IOA DIA II Union Européenne

Agent Immobilier Loi Alur France

Conseil France
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Clients

Forces en présence : Effets structurels sur le métier de CGP

CGPRÈGLEMENTATION :
• MIF II
• DIA II
• …..

CONNAISSANCE PRODUITS ET FOURNISSEURS
• Financiers
• Assurances
• Immobilier pierre
• Immobilier Papier
• Produits atypiques
• …

EXPERTISES METIER :
• Droits (Civil, Fiscal, Sociétés, …)
• Finance des marchés
• Economie

FORMATION :
• Expertise métier
• CIF : 07 h / an
• Immo : 14 h / an
• IOBSP : 7 h / an
• IOA : : 15 h / an
• Vérification/Certification

COUTS :
• Asso CIF
• Assurance
• AMF
• ORIAS
• Outils (abonnement)
• Formation
• Conformité et contrôle

FINTECH’S
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Différents Business Models / Différents Objectifs d’Organisation

CONNAISSANCE PRODUITS 
ET FOURNISSEURS Plateformes produits et/ou réseaux

EXPERTISES METIER

CGP Généralistes / Spécialistes :
• Crédit particuliers
• Crédits entreprises
• Personnes vulnérables
• Institutionnels
• Entreprises (haut de bilan)
• Family office
• .…

COUTS RÈGLEMENTATION FORMATION

Mutualisation de ressources :
• GIE
• SCM
• …
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Différents Business Models / Différents Objectifs de Positionnement Marché

FINTECH’S
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Clients Retails

Clients Family Office

Clients CSP ++

Clients CSP
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Conclusion
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